
L’ORGANISATION DE LA FORMATION

BAC +3
Bachelor Universitaire de Technologie

Business International
Achat et Vente

Le département TC de l’IUT de Valence propose, dès la 2e année du Bachelor Universitaire 
de Technologie (BUT), le parcours Business International : Achat et Vente (BIAV).
Ce parcours a pour objectif de préparer les diplômés à relever les défis du commerce 
mondial en leur permettant d’acquérir les connaissances et compétences pour élaborer des 
stratégies de commerce international et gérer des opérations dans ce contexte spécifique. Les 
étudiants de ce programme bénéficient d’une formation approfondie sur les différentes facettes 
du commerce international, y compris les aspects liés à l’achat et à la vente.

TECHNIQUES DE
COMMERCIALISATION

UNE APPROCHE PAR COMPÉTENCES...

Formuler une stratégie de commerce 
à l’international

Piloter les opérations à l’international

3 compétences principales
tronc commun

2 compétences spécifiques 

Conduire les actions marketing

Vendre une offre commerciale

Communiquer l’offre commerciale

BIAV

... DANS UN CONTEXTE SPÉCIFIQUE

o Mobilité* d’études Erasmus +

o Stages à l’étranger

o Cours disciplinaires en anglais

Une formation tournée vers l’international

*Les partenaires IUT (Europe)
Irlande, Finlande, République Tchéque, Espagne, Italie, Allemagne, 
Bulgarie, Estonie, Lettonie, Hongrie, Pologne...

Les partenaires UGA (hors-Europe)
Amérique du Nord, Amérique du Sud, Asie, Australie, Royaume-Uni

Poursuite 
d’études

Master, IAE, 
Écoles...

Insertion
professionnelle

BUT 1 TC
Parcours unique 

Formation unique 
Commun à tous les 

BUT TC

Entrée possible en BUT 2
E-Candidat + entretien en anglais

Entrée impossible 
en BUT 3

Cours et projets en 
français et en anglais

8 semaines de 
stage à l’etranger 
ou environnement 

international

3 semaines
de stage

BUT 2 TC
Parcours BIAV

Cours et projets 
en français 

et en anglais

Semestre 
d’études à 

l’étranger dans 
une université 

partenaire 
Erasmus +

16 semaines de 
stage à l’etranger 
ou environnement 

international

BUT 3 TC
Parcours BIAV

Cours en anglais
(2 semaines en juin)
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Sélection 
sur niveau 
général, 

score 
d’anglais et 
motivation

https://www.iut-valence.fr
https://www.iut-valence.fr/nos-formations/b-u-t-/b-u-t-tc/b-u-t-techniques-de-commercialisation-776394.kjsp?RH=3208969030009741
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LES ATOUTS DE LA FORMATION

TECHNIQUES DE
COMMERCIALISATION

51 rue Barthélémy de Laffemas BP 29 - 26901 Valence Cedex 9
iutvalence-tc-secretariat@univ-grenoble-alpes.fr 

04 75 41 88 29/30

Business International
Achat et Vente

RNCP 35355

BIAV

+ D’INFOS
www.iut-valence.fr

Un socle commun 
de connaissances 

(50% en anglais)

Marketing
Vente

Communication commerciale
Économie, Droit

Langues, Expression et culture
Techniques quantitatives

Culture numérique

Ressources 
spécifiques au 

commerce international
(50% en anglais)

Stratégie et veille à l’international
Marketing et vente à l’international

Négociation internationale
RNC du commerce international

Techniques du commerce 
international

Logistique et supply chain
Droit international

Mises en situations 
professionnelles 

sous forme de projets 
(100% en anglais)

Démarche de création 
d’entreprises à l’international

Études et sélection des 
marchés à l’étranger

Développement d’une offre à 
l’international

Conduite d’une mission en 
import ou en export pour 

une entreprise

Deux stages à l’étranger 
ou dans un environnement 

international

Mission en entreprise
Rédaction d’un mémoire

Soutenance devant un jury 
en anglais

Un contrat d’études 
Erasmus + 

dans une université étrangère 
établi en équivalence au 

programme officiel

Cours de marketing, commerce 
international, négociation, vente, 

achats, logistique, langues...

Service aux étudiants

Service des Relations Internationales 
Club entreprises Passerelle 

& speed-meeting 
Centre de Compétences 

et des Métiers

DES MÉTIERS... 

Commercial junior

Adjoint responsable 
import-export

Assistant acheteur

Assistant 
approvisionnements

Assistant achats

Administration de ventes 
export

Acheteur approvisionneur

Responsable import-export

Chargé d’affaires
internationales

Responsable achats

Responsable de zone

...ÉVOLUTIFS

LES POURSUITES 
D’ÉTUDES POSSIBLES

Licences, Masters
Instituts d’Administration des Entreprises (IAE)

Écoles Supérieures de Commerce (ESC) 
Écoles de Management

"Une promotion de 25 étudiants,
Une formation reconnue et 
appréciée des entreprises"
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