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LedépartementTCdel'lUTde Valence propose, desla2e année du BachelorUniversitaire

de Technologie (BUT), le parcours Business International : Achat et Vente (BIAV).

Ce parcours a pour objectif de préparer les dipldbmeés & relever les deéfis du commerce
mondial en leur permettant d’acquérir les connaissances et compétences pour elaborer des
stratégies de commerce international et gérer des opérations dans ce contexte specifique. Les
étudiants de ce programme bénéficient d’'une formation approfondie sur les différentes facettes
du commerce international, y compris les aspects lies a I'achat et a la vente.
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UNE APPROCHE PAR COMPETENCES...

3 compétences principales
tronc commun

. DANS UN CONTEXTE SPECIFIQUE

Conduire les actions marketing

Vendre une offre commerciale

. ) o Mobilite* d’études Erasmus +
Communiquer I'offre commerciale .
o Stages a l'etranger

2 compétences spécifiques

o Cours disciplinaires en anglais

Formuler une strategie de commerce

o . *Les partenaires IUT (Europe
a linternational = ( pe)

Irlande, Finlande, République Tchéque, Espagne, Italie, Allemagne,
Piloter les opérotions A linternational Bulgarie, Estonie, Lettonie, Hongrie, Pologne...

Les partenaires UGA (hors-Europe)

Ameérique du Nord, Ameérique du Sud, Asie, Australie, Royaume-Uni
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LES ATOUTS DE LA FORMATION
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Vente Club entreprises Passerelle
Communication commerciale Ressources & speed-meeting
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professionnelles RNC du commerce international Cours de marketing, commerce
sous forme de projets Techni_ques dU_commerce o international, négociation, vente,
(100% en anglais) _ _|nternot|ono| _ Deux stages a I'’étranger achats, logistique, langues...
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Commercial junior Administration de ventes
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